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MERCADEO Y VENTAS SISTEMATIZADOS 

 
EL ESTUDIANTE DE ESTE PROGRAMA se formará en acciones  estratégicas a nivel de punto de ventas y 

clientes a su cargo, es idóneo para desarrollar competencias que le permitan un buen desempeño en 
empresas de carácter comercial e industrial. Puede desarrollar habilidades comerciales, de negociación y 
ventas. 
 
PERFIL DE DESEMPEÑO: 

 Diseño, montajes, ejecución, operación de procesos encaminados a la gestión de ventas y mercadeo 
básico. 

  Ventas  
  Mercaderísta 
  Gestor de PYME Y proyectos Empresariales 
  Gerencia de ventas 
  Impulsador y eventos de mercadeo 
  Comerciante 

 
PRIMER CICLO ACADÉMICO 

MODULO  CODIGO CREDITO  INTENSIDAD HORARIO  

EMPRENDIMIENTO  6814 30 HORAS 

CONTABILIDAD I 6815 30 HORAS 
DERECHO LABORAL 6816 30 HORAS 

CONTABILIDAD II 6817 30 HORAS 
SEGUNDO CICLO ACADÉMICO  

MODULO  CODIGO CREDITO  INTENSIDAD HORARIO  

INFORMATICA –(BASE DE 
DATOS) Y PROCESAMIENTO 

DE INFORMACION ). 

6818 30 HORAS 

FUNDAMENTOSDE 
MERCADEO 

6819 30 HORAS 

CONTABILIDAD DE COSTOS  6820 30 HORAS 

CMODULO DE 
ACTUALIZACION “IDEAS DE 

NEGOCIO” 

6821 30 HORAS 

TERCER CICLO ACADEMICO  

MODULO  CODIGO CREDITO  INTENSIDAD HORARIO  

ESTRATEGIAS DE VENTAS  6822 30 HORAS 

MARKETING Y PUBLICIDAD 6823 30 HORAS 

CONTROL Y PROCESOS DE 
CALIDAD 

6824 30 HORAS 

MODULO DE ACTUALIZACION 
“TECNICAS DE 

COMUNICACIÓN “ 

6825 30 HORAS 
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SEMINARIO DE ACTUALIZACION. 
 
TOTAL HORAS DE FORMACION:  360 HORAS  
 
CERTIFICACION: CURSO AVANZADO DE MERCADEO Y VENTAS  
 


